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PROFiL YETKINLIKLER VE ARACLAR
B2B yazilim satis ve pazarlama yonetimi ile CRM alaninda 5+ + B2B Lead Generation « LinkedIn Sales Navigator,
yillik deneyime sahip bir pazarlama yoneticisidir. Pipeline « Satis Operasyon Siire¢ Yonetimi  Apollo.io, Lusha,
kurulumu, KPI tanimlama, proje yonetimi, is gelistirme ve lead « Outbound Pazarlama PhantomBuster
generation slireglerinde uzmanlagmis, satis 6ncesi ve sonrasi « CRM Optimizasyonu « HTMLS5, CSS
asamalari veri odakl yaklasimlarla optimize etmektedir. Ekip « Teklif ve Kapsam Hazirlama « MS Office, Miro, Canva,
yonetimi ve mentorluk konularinda deneyim sahibidir. « Ekip Yonetimi AzureDevops, Trello, Jira
linkedin.com/in/ipekovguulusoy « lletisim ve Sunum Becerisi « B Sinifi Siiriicii Belgesi

PROFESYONEL DENEYiM

Dijital Pazarlama Yoneticisi, Coorbiz Danismanlik A.S. 06/2025 - 12/2025

« B2B satis pipeline’larini sifirdan kurarak lead generation ve KPI takip stireglerini yapilandirdi.

« Call center ekipleriyle koordineli calisarak hedef sektérler belirledi ve cold call data Gretim siirecini yonetti.

« Workflow diyagramlari olusturarak lead toplama, arama senaryosu ve data akisi stireglerini standardize etti.
« Data-driven marketing yaklasimiyla satis donlsiim oranlarini 6lgti ve gelistirdi.

« NewNext Al ve BoardMeAl projeleri basta olmak tzere satis ortakligi modeline dayali kampanyalar tasarladi.
« Junior dijital pazarlama uzmaninin mentorligini ve gelisim planini yonetti.

Proje Yoneticisi, Dijicrea Yazilim Hizmetleri Ltd. Sti. 04/2025 - 06/2025
« Satis pipeline’larini sifirdan olusturarak KPI takip sistemini yapilandirmistir.

« Cold mailing ve cold call stratejileriyle outbound pazarlama sireglerini baslatmistir.

« LinkedIn sirket hesabini yoneterek icerik planlamasi ve takipgi etkilesimi siireglerini yGritmustdr.

Kilit Miisteri Yoneticisi, Nextlua Yazilim Hizmetleri A.S. 12/2023 - 02/2025
o Kurumsal musterilerle B2B iletisim sireclerini yonetmistir.

« LinkedIn Sales Navigator ile hedef musteri kitlesine ulagsmis ve yeni satis firsatlari yaratmistir.

« Cold mailing kampanyalari ylriterek misteri kazanimini saglamistir.

« Ozel yazilim ¢6ziimdi igin proje teklifleri hazirlamis ve teknik kapsam dokiimantasyonu olusturmustur.

« Sektorel fuarlar ve etkinliklerde sirketi temsil ederek marka gorintrliginG yikseltmistir.

Kilit Miisteri Yoneticisi, Gonext Mobilite Teknolojileri A.S. 12/2023 - 02/2025

« Mobilite ekosistemi ¢oziimleri (filo yonetimi, Connected Car, Car Sharing, uzun/kisa dénem kiralama, e-sarj uygulamalar) igin
go-to-market stratejileri olusturmus ve yonetmistir.

« Sektorel liderlerle yurittagl gorismelerle pazar arastirmasi yapmis ve kampanya yonetimiyle musteri ilgisini artirmistir.

« Rakip firmalarin demolarini test ederek site haritalari cikarmis; bu analizler sonucunda Griin demolarinin 6ncelikli 6zelliklerini
belirleyerek rekabet avantaji saglamistir.

Yazilim Satis Uzmani, Mobsmile Ltd. Sti. 04/2023 - 11/2024
« Pazarlama kanali olusturmus ve KOBI yazilim taleplerini karsilamistir.
« Teknik kapsam analizi ve proje yonetme sireglerini Gstlenmistir.

Marka Sahibi, Metantik 01/2021 - 03/2023
« Trendyol ve CicekSepeti pazar yerinde kendi markasini kurarak e-ticaret sektoriine giris yapmistir.
« Uriin gekimi, SEO uyumlu agiklama olusturma ve kategori yénetimi siireglerinde uzmanlasmistir.

Sube Mudiirii, Softinyo Bilisim ve Glivenlik Teknolojileri Ltd. Sti. 09/2020 - 03/2023
« KOBI ve B2B iletisim siireclerini ydnetmis, miisteri portféyiinii genisletmistir.

« Sube operasyonlari ve saha hakimiyeti saglayarak ekip yonetimi stireglerini ylratmastar.

« Finansal yonetim ve genel muhasebe sorumlulugunu Ustlenerek bitge planlama ve mali raporlamayi gerceklestirmistir.

« insan kaynaklari ise alim siireclerini koordine ederek dogru yetkinlikte personel istihdam edilmesini saglamistir.

« KOSGEB ve TUBITAK hibe destek basvurularini ydneterek ek finansman kaynaklari temin etmistir.
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EGITIM

Yonetim Bilisim Sistemleri
Ankara Universitesi

Tarih Bilimi
Sakarya Universitesi
Tarih Bilimi
Trakya Universitesi

REFERANSLAR

Eylil 2025 - Devam

Eylil 2021 - Haziran 2022

Eyliil 2019 - Eyliil 2021

Koray AKHAN
Coorbiz Danismanlik A.S. / Kurucu Ortak
*[letisim bilgileri talep iizerine paylasilacaktir

Artug iSCIMEN
Nextlua Yazilm Hizmetleri A.S. / Kurucu Ortak

*[letisim bilgileri talep iizerine paylasilacaktir

Baris SARIKAYA
Mobsmile Yazilim Hizmetleri Ltd. Sti. / Kurucu Ortak
*[letisim bilgileri talep iizerine paylasilacaktir



	İPEK ÖVGÜ ULUSOY
	Satış ve Pazarlama Yöneticisi
	PROFİL
	YETKİNLİKLER VE ARAÇLAR
	PROFESYONEL DENEYİM
	Dijital Pazarlama Yöneticisi, Coorbiz Danışmanlık A.Ş.
	06/2025 - 12/2025
	Proje Yöneticisi, Dijicrea Yazılım Hizmetleri Ltd. Şti.
	04/2025 - 06/2025
	Kilit Müşteri Yöneticisi, Nextlua Yazılım Hizmetleri A.Ş.
	12/2023 - 02/2025
	Kilit Müşteri Yöneticisi, Gonext Mobilite Teknolojileri A.Ş.
	12/2023 - 02/2025
	Yazılım Satış Uzmanı, Mobsmile Ltd. Şti.
	04/2023 - 11/2024
	Marka Sahibi, Metantik
	01/2021 - 03/2023
	Şube Müdürü, Softinyo Bilişim ve Güvenlik Teknolojileri Ltd. Şti.
	09/2020 - 03/2023


	EĞİTİM
	Yönetim Bilişim Sistemleri
	Eylül 2025 - Devam

	Tarih Bilimi
	Eylül 2021 - Haziran 2022

	Tarih Bilimi
	Eylül 2019 - Eylül 2021


	REFERANSLAR
	Koray AKHAN
	Artuğ İŞÇİMEN
	Barış SARIKAYA


